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Erfolgreiche Praxisibergabe:

WAS GILT ES ZU BEACHTEN?

ZIEL

Die Ubergabe der eigenen Praxis stellt den Zahnarzt/die Zahndarztin vor
diverse Herausforderungen. Wir méchten dem Zahnarzt/der Zahnérztin
in diesem Seminar aufzeigen, welche Uberlegungen er/sie hinsichtlich
Steuern, Organisation, Vorsorge und Vermodgen anstellen kann. Wir
wollen eine Hilfestellung bieten, die Praxistibergabe so erfolgreich wie
méglich zu gestalten.

ZIELPUBLIKUM

Zahndrztinnen, ab Alter 55, welche in den ndchsten 5-10 Jahren ihre
Praxis aufgeben sowie ihre Altersvorsorge und ihre steuerliche Situation
optimieren wollen.

THEMEN

-Gestaltung der 2. Sdule/Planung der Einkdufe in der 2. Saule
-Anlagestrategien fir die individuelle Vorsorge

-Vorsorgeplanung fur die letzten 10 Jahre vor Praxisaufgabe

- Steuerliche Aspekte der Praxisibergabe

- Steuersituation vor, bei, nach Ubergobe/Liquidotionssteuern

-Welche Kapitalien kann ich wann und wie beziehen; was sind die Folgen
-Was hat der Vorbezug fir Wohneigentum fur Folgen

-Rente oder Kapital (2. Sdule)/Frihzeitige Pensionierung (Finanzierung)

INHALTE

-Bedarf fur die Familie (Todesfall), Bedarf im Alter
-Vorzeitige Pensionierung/Mein Budget nach Praxisaufgabe
- Optimierung der Steuern in der Altersvorsorge

- Strategien fur den optimierten Einsatz des Vorsorgefrankens
- BVG Obligatorium/Uberobligatorium

- Praxisverkauf und steuerliche Folgen

- Bewertung der Praxis

- Rente oder Kapital; was ist fr mich richtig



PROGRAMM

16.30 Uhr
16.45-17.25 Uhr  S. Aregger
17.25-18.00 Uhr  R. Schwegler

18.00-18.20 Uhr

18.20-18.50 Uhr  D. Keller/R. Lentes
18.50-19.25 Uhr  S. Aregger
19.25-19.40 Uhr  A. Baumann
19.40-19.45 Uhr

ab 19.45 Uhr

REFERENTEN

Begriissung
Tour d’horizon Nachfolgeplanung

Die zentralen Fragestellungen fur die Planung
der Praxistbergabe

Pause

2. Saule; vor und nach der Praxistbergabe
Steuern und Steuerfolgen
Erfahrungsbericht

Fragen

Apéro riche
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Die wichtigsten
INFORMATIONEN

DAUER
16.30 bis ca. 19.45 Uhr, anschliessend Apero-riche

ADMINISTRATIVES

Teilnahmegebtihr SSO-Mitglied: CHF 250.-
Teilnahmegebthr Nichtmitglied: CHF 400.-
Anrechenbare Fortbildung: 2,5 Stunden

Nach Eingang der Anmeldung erhalten Sie eine Bestdtigung mit einem
Einzahlungsschein. Die Bezahlung des Kursbetrages gilt als definitive
Anmeldung. Bei Abmeldung nach dem 22. Oktober 2026 werden keine
Kosten zurlckerstattet.

Es wird eine Kursdokumentation aller Referate abgegeben.

ANMELDUNG

Um sich far den Kurs anzumelden, scannen
Sie bitte den nachfolgenden QR-Code.

AUSKUNFT

SSO Sekretariat, Kurse und Kongresse
Michelle Maller

Postfach, 3001 Bern

031 313 31 61

kurs@sso.ch
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